BLOQUE TERCERO
INTERCAMBIO Y MERCADO

UNIDAD DIDACTICA QUINTA

EL MERCADO Y SUS FUERZAS: LA OFERTA Y LA DEMANDA

¥ ;QUE SON Y POR QUE EXISTEN LOS MERCADOS?:

Se denomina mercado al medio por el cual se ponen en contacto una persona o colectivos que
desean adquirir determinado bien con otros que desean venderlo

H Del trueque al dinero v los precios:

A) El trueque:

El trueque significa una transaccion en la que dos individuos intercambian entre si un bien por
otro.

Tomates
Agricultor < Ganadero
Carne

El intercambio realizado de esta forma tiene el inconveniente de necesitar mucho tiempo, el
necesario para que un individuo busque al otro que desea adquirir concretamente lo que ¢l pretende
intercambiar para realizar el trueque. También tiene el inconveniente de la indivisibilidad de algunos
bienes.

Ademas, cuando en el intercambio participa muchas personas, se vuelve muy complejo y las
limitaciones basicas del trueque quedan patentes. Esta coincidencia de necesidades e indivisibilidad es
lo que lo hace practicamente inviable.

B) La aparicion del dinero:

Afortunadamente, sin embargo, las limitaciones del trueque desaparecen cuando el intercambio
se realiza con la intervencion del dinero (ya hablaremos maés tarde de ¢l)

El dinero: es todo medio de pago generalmente aceptado que puede cambiarse por bienes y
servicios y que favorece el intercambio.

Cuando interviene el dinero el intercambio es facil y eficiente, ya que no se requiere que
coincida las necesidades.

I El valor del servicio medido en la moneda que se utiliza es lo que se denomina precio.

La introduccion del dinero simplifico en gran medida las transacciones. Su uso implica que una
operacion de compra no esta vinculada directamente con otra operacion de venta. De esta forma cada
intercambio se hace de una manera independiente. El dinero nos sirve ademas para valorar los
bienes y nos permite compararlos
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Intercambio de una economia con dinero

C) El mercado:

El término mercado se refiere a cualquier lugar o medio a través del cual se realiza un
intercambio econdémico, es decir, en el que se interrelacionan un comprador y un vendedor.

.Qué se determina en el mercado?
La cantidad intercambiada de un bien o un servicio y su precio.

.Qué tipo de mercados existen?

Si pensamos en lo que se intercambia:
Mercados de bienes.

Mercados de servicios.

Mercados de factores productivos.

o 0o 0y

Si pensamos en los agentes que intervienen:
Mercados monopolistas.
Mercados competitivos.
Mercados oligopolistas.

o 0o 0y

Si pensamos en la magnitud y alcance del mercado:
Mercados locales.

Mercados regionales.

Mercados nacionales.

mercados mundiales.

Sector exterior \

Mercados de bienes y servicios

— 1 \

Consumidores | | Sector piblico | Empresas

\ t /
/_‘/—’

o0 0 0y

Mercados de factores

Sector exterior /

Figura 5.1. las interrelaciones de los agentes en los mercados
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B Los tres pilares del mercado:

Para que el mercado funcione debe apoyarse entres pilares esenciales:
Las familias participan en los mercados de factores ofreciendo (oferente) trabajo, tierra y

capital y comprando, consumidores (demandante) bienes y servicios en el mercado de bienes y
servicios.

Las empresas participan en el mercado de bienes y servicios como oferentes y en el mercado
de factores como demandante de factores productivos.

Otros dos agentes que también participan en el mercado son el sector publico y los extranjeros
o sector exterior.

El sector publico participa en el mercado de factores, por ejemplo, contratando a Profesores
(funcionarios); y en el mercado de productos, por ejemplo, contratando obras (escuelas, institutos, etc.)

El sector exterior participa ofreciendo productos (coches, ordenadores, etc.) lo que forman las
importaciones, y comprando y bienes y servicios espafioles (motocicletas, turismo, etc.) que forman las
exportaciones.

Las dos caras de toda transaccion que se realiza en el mercado se denomina oferta y demanda.
Asi, cuando buscamos trabajo ofrecemos recursos en el mercado; de hecho ofertamos trabajo a cambio
de renta. Por otro lado, demandamos bienes cuando hacemos una compra en cualquier tienda, es decir,
cuando estamos dispuestos a pagar un precio a cambio de u bien o un servicio determinado. Asi
mismo, las empresas ofrecen bienes y servicios en los mercados de productos a la vez demandan
factores de produccion en los mercados de factores (Fig.5.1).

Unos precios (fijados en unidades monetarias) que nos muestren el valor de estos bienes y que
permitan que haya intercambios.

La demanda es la capacidad y el deseo de comprar cantidades especificas de un bien a
distintos niveles de precio en un determinado periodo de tiempo, permaneciendo los demas factores
constantes (ceteris paribus).

La oferta es la capacidad y el deseo de vender cantidades especificas de un bien a distintos
niveles de precio en un determinado periodo de tiempo, permaneciendo los demas factores constantes
(ceteris paribus).
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+ LA DEMANDA:

Demanda: Relacion entre la cantidad de un bien o servicio que estan dispuestos a comprar los
consumidores a los distintos precios, dados la renta con la que cuentan, los precios de los otros bienes
relacionados y sus gustos, en un tiempo determinado.

También: Fuerza que se manifiesta en el mercado y que se caracteriza por expresar la voluntad
de compra de bienes y servicios a un precio determinado

B Funcion de la demanda:

El simple andlisis de la realidad nos dice que la cantidad que un individuo demandara de un
bien (x), en un momento determinado del tiempo, dependera de su precio (p), grafico anterior.

Loégicamente, la cantidad demandada de cualquier bien, no dependerd unicamente del precio
(p1), sino también de una serie de factores entre los que cabe destacar sus gustos o preferencias (G), la
renta de que dispone (Y) y los precios de otros bienes relacionados (p,).

Funcion de demanda: x,=F-(p,, p,, Y, G)

Donde:
x; = Cantidad demandada del bien.
p1 = Precio del bien.
p2> = Precio de los demads bienes.
Y = Renta del consumidor.
G = Gustos o preferencias del consumidor.

Para simplificar el estudio, supongamos que todos los factores, excepto el precio del bien a
estudiar, permanecen constantes (ceteris paribus).

Como mantenemos constantes (ceteris paribus) todos los factores menos el precio del bien, la
funcion nos quedara de la siguiente manera:

X1:F'(p1’ pg: YO’ GO):F(pl)

Aqui vamos a estudiar la conducta de uno de los agentes que participa en el mercado. En
particular vamos a estudiar el comportamiento de un demandante.

Para estudiar el comportamiento de los consumidores partiremos de un ejemplo, que es el
mercado de naranjas. ;Coémo decide el consumidor cuantos naranjas va a comprar al mes y qué
factores influyen en su decision?

A lo largo de este tema, supondremos que la cantidad demandada de un producto cumple con la
siguiente ecuacion:

Q=a—b*p
donde 'Q' es la cantidad demandada del producto, 'a' es la cantidad demandada si el producto fuese

gratuito, 'b' es el descenso en la cantidad demandada cuando el precio aumenta en una unidad
monetaria (se paga un euro mas) y 'p' es el precio que se paga por unidad.

Elaboramos una tabla de demanda en la que se muestra cuantos kilos de naranjas estaria
dispuesto a comprar un consumidor a los distintos precios de un kilo de naranja. Consiste en mostrar a
través de una tabla la relacion entre el precio de un bien y la cantidad demandada de dicho bien.

Tabla de demanda de naranjas

| |Precio €/kg |Cantidad (x) demandada
100 20
70 40
40 80
20 110
10 130
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En la tabla se puede observar que a medida que sube el precio de precio del bien, el consumidor
comprard una cantidad inferior de dicho bien.

La tabla de demanda es una expresion de las intenciones de los consumidores, de su
disposicion a comprar.

B Curva de demanda:

La Curva de Demanda individual: es la relacion entre la cantidad que un consumidor quiere
demandar de un bien, a los distintos precios, manteniendo constante (ceteris paribus) el resto de los
factores, en un determinado periodo de tiempo. Bajo esta hipdtesis, obtenemos en primer lugar lo que
en economia se conoce como Curva de Demanda Individual.

Podemos representar graficamente las cifras de la tabla anterior. Convencionalmente, el precio
del bien se encuentra en el eje de ordenadas y la cantidad demandada en el de abscisas. La linea recta
de pendiente negativa que relaciona el precio y la cantidad demandada se llama curva de
demanda.

Dicha curva de demanda tiene la siguiente forma:

Curva de demanda de naranjas

A
P <P >x
> P <x
100 A
70 AP — VQd
YP — AQd
40 C
20 D
10
0 20 40 80 110 130 X >
<—

La curva de demanda es Decreciente cuanto mayor es el precio del bien menor seré la cantidad
demandada y cuanto menor sea el precio mayor sera la cantidad demandada. Este fendmeno se conoce
como ley de la demanda decreciente.

x,=F(p,,p,,Y,G)

Asi pues, la cantidad demandada esta relacionada negativamente con el precio del bien.
Esta relacion es cierta en la mayoria de los bienes de la economia y, de hecho, es tan general que los
economistas la llaman ley de la demanda: manteniéndose todo lo demés constante, cuando sube el
precio de un bien, disminuye la cantidad demandada.

Pero (por qué tiende a disminuir la cantidad demandada cuando sube el precio? Los
motivos son dos:

e El primero se denomina efecto sustitucion, y quiere decir que siempre que sube el precio de un
kilo de naranjas, por ejemplo, lo puedo sustituir por otro mas barato que cubra la misma
necesidad, las mandarinas, y reducir asi la cantidad demandada de naranjas.

e El segundo motivo se conoce como efecto renta, de modo que si sube el precio de las naranjas,
pero no mi renta, baja mi poder adquisitivo y, por tanto, mi demanda de ese bien.
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B Curva de demanda del mercado:

Hemos supuesto en la tabla anterior la demanda individual de un consumidor, pero en un
mercado hay muchos consumidores por lo que debemos elaborar la curva de demanda de mercado, que
se obtiene agregando las demandas individuales de todos los consumidores que forman parte del
mercado en cuestion.

La Curva de Demanda del Mercado: muestra la relacion existente entre la cantidad que estan
dispuestos a demandar de un bien los consumidores y su precio, en un determinado periodo de tiempo,
manteniendo constantes (ceteris paribus) otros factores (gusto, renta, precios de otros bienes
relacionados. Muestra las intenciones de los demandantes.

La tabla de demanda es una expresion de las intenciones de los consumidores, de su
disposicion a comprar.

B Factores determinantes de la demanda:

Ademas del precio de un bien, la cantidad demandada depende de otros factores que son los
siguientes:

a) La renta: ;Qué ocurriria con la demanda de kilos de naranjas si perdiera el empleo durante el

verano? Lo mds probable es que disminuyera. Una reduccién de la renta significa que tendria
menos para gastar, por lo que habria que disminuir la demanda de algin bien. Para la mayoria de
los bienes se cumple que si disminuye la renta también disminuird la cantidad demandada del
bien. A estos bienes se les denomina bienes normales.
Pero todos los bienes no son normales. Si la demanda de un bien aumenta cuando disminuye la
renta ese bien se denomina bien inferior. Un ejemplo podrian ser los desplazamientos en autobus.
Cuando disminuye nuestra renta, es menos probable que compremos un coche o que tomemos un
taxi y mas probable que nos desplacemos en autobus.

b) Los precios de otros bienes: Supongamos que baja el precio del kilo de mandarinas. La ley de
la demanda afirma que compraremos mas kilos de mandarinas. Las naranjas y las mandarinas son
fruta que, satisfacen deseos parecidos, por lo que la demanda de naranjas disminuira. Cuando el
descenso del precio de un bien reduce la demanda de otro, los dos se denominan sustitutivos.
Otros ejemplos de bienes sustitutivos son los jerseys y sudaderas, la mantequilla y margarina.
Cuando el descenso del precio de un bien eleva la demanda de otro, los dos se denominan
complementarios. Ejemplos de bienes complementarios son la gasolina y automoviles, los
ordenadores y el software, etc.

¢) Los gustos del consumidor: El determinante mas evidente de nuestra demanda son los
gustos o preferencias. Por ejemplo: si nos gusta todo tipo de musica, compraremos mas CDs que
si nos gusta s6lo un grupo o cantante. Los economistas normalmente no tratan de explicar los
gustos de los consumidores porque se basan en fuerzas historicas y psicoldgicas que estan fuera
del campo de la economia. Sin embargo, si examinan lo que ocurre cuando cambian los gustos.
Por ejemplo, en la actualidad se ha producido un incremento considerable en la venta de CDs de
musica maquina ya que los adolescentes sobre todo adoran este tipo de musica.

d) Las expectativas: Nuestras expectativas sobre el futuro pueden influir en nuestra demanda actual
de un bien o servicio. Por ejemplo, si esperamos ganar una renta mas alta el proximo mes, es
posible que estemos mas dispuestos a gastar algunos de nuestros ahorros actuales en la
compra de naranjas o CDs. Por poner otro ejemplo, si esperamos que el precio de los CDs baje
en la época de rebajas para la que queda un mes, es posible que estemos menos dispuestos a
comprar un CD al precio actual.
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B Variaciones en la funcion de 1a demanda:

Hemos supuesto que todos los factores que inciden sobre la demanda, excepto el precio,
permanecen constante (ceteris paribus). Pero ahora vamos analizar los efectos sobre la demanda
emotivados por alteraciones en factores, tales como la renta o los precios de bienes relacionados.

La curva de demanda de naranjas se desplaza cuando se altera cualquiera de los factores que
inciden en la demanda distintos del precio, por ejemplo, la renta de los consumidores, los precios de
los bienes relacionados a los gustos.

B Variaciones en la funcion de 1a demanda:

> Cambio en los precios de los productores:

Cuando se altera el precio del bien, lo que tiene lugar es un movimiento a lo largo de la curva
de demanda.

Lo vemos en el siguiente grafico

P
.JE(Q ______________________ 1
| AP — VQd
| VP — AQd
Pl - - i- -----
i i mand a
Qo QI Q

En la situacion inicial (punto A), se demanda una cantidad 'q0' a un precio 'p0'. Si el precio baja
hasta 'p1' se producird un movimiento a lo largo de la curva hasta el punto B, donde se demandard una
cantidad 'ql', superior a la anterior

> Cambios de otros factores que afectan a la demanda:

x Desplazamiento de la curva de demanda:

La curva de demanda de un bien, como hemos visto hasta ahora, se traza manteniendo
constantes todos los factores que incidan sobre la demanda (ceteris paribus), excepto el precio del bien
que estamos estudiando. Sin embargo, esto en la realidad no es asi, lo normal es que esos factores no
permanezcan inalterados, lo que motivara desplazamientos de la curva de demanda, por ejemplo, de
naranjas.

+ Estos factores, lo méas importantes son los siguientes:
e Larenta de los consumidores.
e Los precios de los bienes relacionados.
e Los cambios en los gustos o preferencias de los consumidores.

Es decir, la cantidad demandada de cualquier bien, no dependera unicamente del precio (py),
sino también de una serie de factores entre los que cabe destacar sus gustos o preferencias (G), la renta
de que dispone (Y) y los precios de otros bienes relacionados (p;).
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a) La renta de los consumidores:

Si la renta de un consumidor se incrementa, este normalmente deseara gastar mas y demandara
una mayor cantidad de casi (pero no todos) los bienes. Precisamente, este hecho nos permite establecer
la distincion entre bienes normales y bienes inferiores.

(a). Bienes normales y bienes inferiores:

Un bien normal es aquel cuya cantidad demandada para cada uno de los precios aumenta
cuando aumenta la renta y disminuye cuando disminuye la renta.

Un bien inferior es aquel cuya cantidad demandada disminuye cuando aumenta la renta y
aumenta cuando disminuye la renta.

El hecho de que un bien sea inferior o no, depende del nivel de renta que estemos estudiando.
Por ejemplo, es posible que las personas pobres consuman mds mortadela cuanto aumente su renta. Sin
embargo, traspasado un determinado punto, probablemente consumiran menos.

+ Recordemos, que la tipologia de bienes seglin su relacion con la renta:
e normal: primera necesidad, lujo.
e Inferior.

Los bienes inferiores suelen ser bienes para los que hay alternativas de mayor calidad.
Ejemplos de bienes inferiores (sin olvidarnos de la relatividad expresada en el parrafo anterior) podrian
ser la mortadela, la margarina, el transporte en Guagua. Cuanto aumenta la renta de los individuos,
generalmente disminuye el consumo de estos bienes.

Cuando se trata de un bien normal, el aumento de la renta
Bien normal E:) AY — AQdx |  de los consumidores eleva la cantidad demandada a cada
uno de los precios. Este cambio se representa graficamente
como un desplazamiento de la curva de demanda de bienes

Bien inferior |:> AY —» vQdx | normales hacfa la derecha.

Renta

Lo vemos en el siguiente grafico:

Curva de demanda de naranjas

PA
100 A A
b 4
70 B < \B’
40 C > c’
20 D D’
E E'

10 1
A ~ap,

o 20 40 80 110 130 150 Q

Desplazamiento de la curva de demanda de naranjas.
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(b). Bienes de lujo vy bienes de primera necesidad:

Dentro de los bienes normales cabe distinguir entre bienes de lujo y bienes de primera
necesidad. Ejemplo de un bien de primera necesidad podria ser la leche, el pan, etc. Mientras que un
bien de lujo seria un coche deportivo, etc.

Un bien de lujo es aquel que cuando aumenta la renta, la cantidad demandada del bien
aumenta en mayor proporcion que la renta.

Un bien de primera necesidad es aquel que cuando aumenta la renta, la cantidad demandada
del bien aumenta en menor proporcioén que el aumento de la renta

b) Los precios de los bienes relacionados:

La cantidad demandada de un bien depende de las variaciones de los precios de los bienes
relacionados con él. Por ejemplo, las variaciones del precio de las mandarinas afectaran a la cantidad
demandada de naranjas, ya que la mandarina y las naranjas son dos bienes que pueden satisfacer una
misma necesidad en el consumo

+ Recordemos, que la tipologia de bienes segun su relacion con el precio de otro bien:
e Sustitutivo.
e Complementario.

(a). Bienes sustitutivos y complementarios:

Un bienes sustitutivos son aquellos que cuando aumenta el precio de uno de ellos eleva la
cantidad demandada del otro, cualquiera que sea el precio.

Un bienes complementarios son aquellos que cuando aumenta el precio de uno de ellos reduce
la cantidad demandada del otro.

Asi, por ejemplo, una subida del precio de las naranjas inducira algunos consumidores a
demandar mds mandarinas y menos naranjas, de forma que los consumidores sustituyen en su
consumo las naranjas por las mandarinas, debido a que las naranjas se han encarecido.

En términos gréficos, el aumento del precio de las naranjas provoca un desplazamiento de la
curva de demanda de las mandarinas similar al provocado por un aumento de la renta de los
consumidores, es decir hacia la derecha.

Lo vemos en el siguiente grafico:

\ PIl N\

__Mp D1

Q1 Q2 Ql Q2
A B
Bienes sustitutivos Ay B

Otros ejemplos de bienes sustitutivos: la carne de pollo y la de ternera o de cerdo; el té y el
café, los taxis y las guaguas, etc.
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Ejemplos de bienes que tienden a utilizarse conjuntamente, esto es que son complementarios
en el consumo, pueden ser: los automdviles y la gasolina, el café y la leche o la azucar; los zapatos y
los cordones, la cerveza y las aceitunas: el potaje y el gofio; etc.

Mientras que la subida del precio de un bien sustitutivo desplaza la curva de demanda del otro
bien a la derecha, la subida del precio del bien complementario la desplaza hacia la izquierda. Asi, al
aumentar el precio de la gasolina, los consumidores reduciran su demanda de automdviles, para todos
los precios.

Lo vemos en el siguiente grafico el efecto en los bienes complementarios:

Q1L Q2
A
Bienes complementarios A v B

¢) Los cambios en los gustos o preferencias de los consumidores:

Los gustos también experimentan alteraciones que pueden ocasionar desplazamientos en la
curva de demanda.

Las preferencias de los consumidores se pueden alterar simplemente porque los gustos se
modifiquen con el transcurso del tiempo, o bien por campaifias publicitarias dirigidas a lograr este
objetivo.

Por ello, si varian los gustos en el sentido de que se desee demandar una mayor cantidad de un
determinado producto, se origina un desplazamiento de la curva de demanda hacia la derecha, mientras
que si la modificacion de las preferencias es en sentido contrario, el desplazamiento serd hacia la
izquierda.

Lo vemos en el siguiente grafico.

Dremanda '

Q1 Qo <

En la situacion inicial (punto A), se demanda una cantidad 'q0' a un precio 'p0'. Ahora tiene
lugar un cambio en los gustos y en la moda, que afecta favorablemente a este bien.

Como consecuencia, ahora para cada nivel de precios, el publico desea adquirir una mayor
cantidad de producto. La curva de demanda se ha desplazado hacia la derecha.

Para el caso del grafico, la situacion final vendria dada por el punto B (mas cantidad
demandada, mismo precio)
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Recordemos:

Variables que afectan a la cantidad demandada Una variacion de esta variable......
PIECIO vttt Movimiento a lo largo de la curva de demanda
Renta ...ooooiiiiiiieee e Desplaza la curva de demanda
Precios de otros bienes relacionados .................. Desplaza la curva de demanda
GUSTOS .ot Desplaza la curva de demanda
EXPEctativas ....c..cccveecieeriieiiienieeieesee e Desplaza la curva de demanda
Numero de compradores ...........occveeeerveeeniineeennne Desplaza la curva de demanda

Precio del bien IZ:) APx —VQd x

Bien sustitutivo |:> A Pbs —= AQd x

Precio de otros bienes

Bien complementario |:> A Pbc —V Qd x

Cantidad demandada
de un bien x < Gustos |:> AG — AQdx

(Qd x)

Renta

Bien inferior [:) AY —» VQdx

Expectativas [:> A Exp— AQd x
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¥+ LA OFERTA:

Oferta: Relacion entre la cantidad de un bien o servicio que estan dispuestos a ofrecer los
productores a los distintos precios, en un tiempo determinado.

Mientras que la demanda de un bien refleja los deseos de los consumidores o compradores, la
oferta expresa el comportamiento de los vendedores u oferentes. Como es logico, los consumidores
consideran los precios desde una Optica distinta. Mientras que para los compradores unos precios muy
altos desalientan la demanda, a los oferentes ese mismo precio elevado les induce a producir y vender
mas de ese bien.

La funcion de la oferta es un instrumento util para conocer el comportamiento de los
productores.

H Funcion de la oferta:

Al igual que la demanda, la oferta de un bien concreto depende del precio del bien en cuestion
y de un conjunto de factores como: la tecnologia, el precio de los factores productivos (tierra, trabajo,
capital) y las expectativas sobre la marcha futura del mercado.
Funcién de oferta:  x,=F(py, p,,p;,, T, E)
Donde:
x; = Cantidad ofertada del bien.
p1 = Precio del bien ofertado.
p2 = Precio de los demas bienes.
pw» = Precio de los factores productivos.
T = Tecnologia.
E = Expectativas.

Para simplificar el estudio, supongamos que todos los factores citados, excepto el precio del
bien que se ofrece, permanecen constantes (ceteris paribus).

Como mantenemos constantes (ceteris paribus) todos los factores menos el precio del bien, la
funcién nos quedara de la siguiente manera:
x,=F(p,)

Para estudiar el comportamiento de los vendedores partiremos del mismo ejemplo que en el
caso de la demanda, que es el mercado de las naranjas. ;Como decide el oferente cuantos kilos de
naranjas va vender al mes y qué factores influyen en su decision?

A lo largo de este estudio, supondremos que la cantidad ofertada de un producto cumple con la
siguiente ecuacion:
Q=C,+d*p
donde 'Q' es la cantidad ofertada del producto, 'C,' es la cantidad ofertada si el precio fuese nulo, 'd' es
el aumento en la cantidad ofertada cuando el precio aumenta en un unidad monetaria y 'p' es el precio
que se cobra por unidad.

Elaboramos una tabla de oferta en la que se muestra cuantos kilos de naranjas estaria dispuesto
a vender un oferente a los distintos precios de un kilo de naranja. Consiste en mostrar a través de una
tabla la relacion entre el precio de un bien y la cantidad ofrecida de dicho bien.

Tablade ofertas de naran jas
Precio €/kg |[Cantidad (x) ofertada

[, 100 150 En la tabla se puede observar que a

Is 70 120 medida que sube el precio de precio del

Ic 40 80 . . g

B >0 40 bien, el oferente estard dispuesto a

Ie 10 20 vender una mayor cantidad del bien.
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Hm Curva de oferta:

La Curva de Oferta individual: es la relacion existe entre el precio de un bien y las
cantidades de ese bien que un productor desearia ofrecer a cada precio de ese bien, manteniendo
constante (ceteris paribus) el resto de los factores, en un determinado periodo de tiempo. Bajo esta
hipotesis, obtenemos en primer lugar lo que en economia se conoce como Curva de Oferta
Individual.

Podemos representar graficamente las cifras de la tabla anterior. Convencionalmente, el precio
del bien se encuentra en el eje de ordenadas y la cantidad demandada en el de abscisas. La linea recta
de pendiente positiva que relaciona el precio y la cantidad ofrecida se llama curva de oferta.

Dicha curva de oferta tiene la siguiente forma:

Curva de oferta de naran jas

s
P = P = x
= P = X
) I e T
AP — AQd
LN e e e A s e s . X X
T VP - VQd
H ; X X
20 o,
H :
10—
H |
i i i i >
0 20 40 80 120 150 X
_—

La curva o funcién de oferta es Creciente cuanto mayor es el precio del bien mayor serd la
cantidad ofertada y cuanto menor sea el precio menor serd la cantidad ofertada.

Como la cantidad ofrecida aumenta cuando sube el precio y disminuye cuando baja, decimos
que la cantidad ofrecida estd relacionada positivamente con el precio del bien. Esta relacion entre el
precio y la cantidad ofrecida se denomina ley de la oferta, que establece que manteniéndose todo lo
demas constante, la cantidad ofrecida de un bien aumenta cuando sube su precio.

Hm Curva de oferta del mercado:

Hemos supuesto en la tabla anterior la oferta individual de un oferente (vendedor), pero en un
mercado hay muchos oferentes (vendedores) por lo que debemos elaborar la curva de oferta de
mercado, que se obtiene agregando las ofertas individuales de todos los oferentes que forman parte del
mercado en cuestion.

La Curva de Oferta del Mercado: muestra la relacion existente entre la cantidad que estan
dispuestos a ofrecer de un bien los productores y su precio, en un determinado periodo de tiempo,
manteniendo constantes (ceteris paribus) otros factores (tecnologia, precio de los factores
productivos...).

La tabla de oferta es una expresion de las intenciones de los productores, de su disposicion a
ofertar.

La razén para que la curva de oferta sea creciente (en nuestro ejemplo oferta de naranjas),
cuando el precio de mercado de las naranjas es bajo, los costes de produccidon apenas se cubren y los
agricultores producirdn una cantidad reducida. A medida que los precios van aumentando, se
incrementa la cantidad de naranjas que se desea vender en el mercado.

La oferta es pues la relacion entre la cantidad que los vendedores estarian dispuestos a ofrecer
y el precio al que se ofrece en el mercado.
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B Factores determinantes de la oferta:

Ademas del precio de un bien, la cantidad ofrecida depende de otros factores que son los
siguientes:

a) Los precios de los factores productivos: Para producir naranjas una empresa necesita
componentes, herramientas, tierras, edificios y trabajo. Cuando sube el precio de uno de estos
factores o de mas, la produccion de naranjas es menos rentable, por lo que la empresa ofrece
menos productos. Si los precios de los factores suben significativamente, es posible que hasta
cierre la empresa y no ofrezca ninglin kilo de naranjas. Por lo tanto, la cantidad ofrecida de un
bien esta relacionada negativamente con el precio de los factores utilizados para producirlo.

b) La tecnologia: La tecnologia empleada para transformar los factores productivos naranjas es otro
determinante mas de la cantidad ofrecida. A medida que se producen innovaciones tecnolégicas
que reducen la cantidad de factores productivos para producir una determinada cantidad o se
incrementan los kilos de la naranjas que se produce con una dotacion determinada de factores
productivos (Incremento de la productividad), la empresa va estar dispuesta a ofrecer una
mayor cantidad de producto para cualquier precio determinado.

La cantidad ofrecida de un bien esta relacionada positivamente con el nivel tecnologico de la
empresa.

c) Las expectativas: Nuestras expectativas sobre el futuro pueden influir en nuestra oferta actual de
un bien o servicio. Por ejemplo, si esperamos que el precio de las naranjas suba en el futuro, la
empresa almacenara una parte de su produccion y hoy ofrecera menos en el mercado.

H Variaciones en la funcion de 1a oferta:

> Cambio en los precios de los productores:

Cuando se altera el precio del bien, lo que tiene lugar es un movimiento a lo largo de la curva
de oferta. Lo vemos en el siguiente grafico:

Srera En la situacion inicial (punto A), se

ofrece una cantidad 'q0' a un precio "p0'.
AP — AQd  Si el precio sube hasta 'pl' se producira
VP — VvQd  un movimiento a lo largo de la curva
: : i " hasta el punto B, donde se ofrecera la
=2 < k= cantidad 'q1' superior a la anterior.

> Cambios de otros factores que afectan a la demanda:

x Desplazamiento de la curva de demanda:

La curva de oferta de un bien, como hemos vito hasta ahora, se traza manteniendo constantes
(ceteris paribus) todos los factores que incidan sobre la oferta, excepto el precio del bien que estamos
estudiando. Sin embargo, esto en la realidad no es asi, lo normal es que esos factores no permanezcan
inalterados, lo que motivara desplazamientos de la curva de oferta, por ejemplo, de naranjas.

+ Estos factores, lo mas importantes son los siguientes:
e Los precios de los factores productivos.
e La tecnologia disponible.
e Las expectativas sobre el futuro del mercado.
e El precio de los demas bienes.

Es decir, la cantidad ofertada de un bien por un productor no dependera inicamente del precio
(p1), sino también de una serie de factores entre los que cabe destacar los precios de los factores
productivos (ps), la tecnologia disponible (7), las expectativas sobre el futuro del mercado (E), y el
precio de los demas bienes (p).

Funcién de oferta:  x,=F(py, p,,p;,, T, E)
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a) Los precios de los factores productivos:

En tema 4 vimos como los precios de los factores de produccion influyen sobre los costes de
produccion y, por tanto, en la cantidad de bienes y servicios, que las empresas estan dispuestas a
ofrecer a cada uno de los precios.

Desplazamients de la curva de aferta de naranjas Por ejemplo, si estamos analizando la oferta de
naranjas y se reducen los salarios que se pagan a los
trabajadores agricolas, el coste de producir un kilo de
naranjas disminuye y las empresas contratardn mas
trabajadores y aumentaran la cantidad que ofrecen de
naranjas a cada uno de los precios.

100

70

40—

20

; Este aumento de la cantidad ofrecida a todos los
ol A A : . ;

e [ ; precios hace que la curva de ofertas de naranjas se
o B m e e e desplaza hacia la derecha como se ve en el grafico.

b) La tecnologia existente y las expectativas sobre el futuro del mercado:

Como vimos se considera Tecnologia al estado de los conocimientos técnicos de la sociedad en
un momento determinado, es decir, el conjunto de procesos. procedimientos, equipos y herramientas
utilizadas para producir bienes y servicios. Por tanto, cualquier mejora de la tecnologia que permita
producir y vender una cantidad dada de un bien a un
precio mas barato, hard que la empresa quiera oferta
mas cantidad de ese bien a cualquier precio.

En términos graficos, podemos decir que los
avances tecnologicos desplazardn la curva de oferta
hacia la derecha como vimos en el grafico anterior.
! ! Asi mismo, una mejora en las expectativas sobre la
oo Qi IS marcha futura de la economia, puede hacer que la
curva de oferta se desplace hacia la derecha.

Por tanto, supongamos que tiene lugar un progreso técnico en la producciéon de un bien
determinado. Ahora, los productores pueden ofrecer mas cantidad de producto al mismo precio que
antes. Lo vemos en el grafico.

En la situacion inicial (punto A), se ofrece una cantidad 'q0' a un precio 'p0'. Ahora tiene lugar
un progreso técnico en la produccion de este bien (lo que supone, por ejemplo, una reduccion en los
costes de produccion). Como consecuencia, ahora para cada nivel de precios, el productor estd en
condiciones de poder ofrecer mas cantidad en el mercado. La curva de oferta se ha desplazado hacia la
derecha.

Para el caso del grafico, la situacion final vendria dada por el punto B (més cantidad ofrecida,
mismo precio)

Ejemplo: Un mercado esta caracterizado por la siguiente curva de oferta: q = 125 + 6*p . Se sabe
que el precio de equilibrio del mercado de este producto es de 45 €. Se pide:
a) (Qué cantidad es ofertada en estas condiciones?
b) ¢Qué habra ocurrido con la curva de oferta si ahora se sabe que para cualquier nivel de precio, los
productores estan dispuestos a ofrecer un 60% mas que en la situacidon anterior?
c) ¢Cudl es la nueva expresion de la curva de oferta?
Solucién:
a) Calculamos la cantidad ofrecida: Q=125+6*p=125+6X45=395u.f.
b) Aplicamos: Q,=Q,(1+0,60)=395X1,60=632u.f.

632—125
632=125+6*p = p=——F— = 84,5 | es decir lo que ha pasado es que ha subido el precio.
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¢) Debido ha que ha subido el precio, por lo que la curva de oferta se ha desplazado hacia la
derecha, ofreciendo los productores mas productos.

Recordemos:

Variables que afectan a la cantidad ofrecida Una variacion de esta variable......
PreCIO vt Movimiento a lo largo de la curva de oferta
Precios de 10s factores ........ccccveeeeveeeceeeeeeeiiieeeees Desplaza la curva de oferta
Tecnologia .......oecveeeeiieiieieeieeee e Desplaza la curva de oferta
EXPectativas ......ccceeeeveeiriieeiie e Desplaza la curva de oferta
N° de vendedores ..........cccveeveeeiienieeieenieeiiee e Desplaza la curva de oferta

+ EL EQUILIBRIO DEL MERCADO:
Una vez analizadas la oferta y la demanda por separado, a continuacion las combinamos para

ver como determinan la cantidad de un bien vendida en un mercado y su precio.

Cuando ponemos en contacto a consumidores y productores con sus respectivas con sus
respectivos planes de consumo y produccion, es decir, con sus respectivas curvas de demanda y oferta
en un mercado particular podemos analizar como se lleva a cabo la coordinacion entre ambos.

B Definicion v representacion grafica del equilibrio:

Aisladamente ni una sola curva de demanda, ni de oferta nos diran hasta donde puede llegar los
precios y en qué medida los demandantes y sus planes y los oferentes y sus planes son compatibles.
Para ello debemos realizar el estudio conjunto de ambas curvas y proceder, por tanto, analizar para
ejercicio la posible compatibilidad entre la cantidad vendida y demandada.

Para representar las dos curvas en un mismo grafico debemos elaborar previamente una tabla
con las cantidades demandadas y ofrecidas a los mismos precios. Siguiendo los ejemplos anteriores,
nos quedara la siguiente tabla:

En la tabla podemos comprobar

Tabla de demanda y ofeta de naranjas como un precio arbitrario no logra que los
antidad (miles [Cantidad (miles planes de demanda y oferta coincidan.

Unicamente cuando el precio de las

Kglsemana) Kglsemana) naranjas es de 40 €/Kg, la cantidad que

Precio kg (deandada  [ofrecida Situacion demercado | los consumidores  pretenden demandar
coincide con lo que los productores

Al 100 il B0 [Puedenedexcesodeofeta | planean  ofrecer. A este precio lo
10 00 100 denominamos PRECIO DE

B Excederle o xceso de ofeta EQUILIBRIO. También se puede decir
ol 4 f0 80 Equlbrio:vacio e mercado | que el precio de equilibrio “VACIA EL
MERCADQO?”. El lugar en que coincide

D o 10 30 Esteses Oeeso demanda los deseos de los demandantes y de los
El 10 130 20 EstasesOexcesodemands | oferentes es el punto de corte de la oferta

y la demanda.

En el punto de equilibrio los deseos de los vendedores (la cantidad que quieren y pueden
vender) y los deseos de los compradores (la cantidad que quieren y pueden comprar) coinciden: el
mercado se vacia. En este punto de equilibrio no hay ni escasez ni excedente del bien.

A partir de la tabla podemos elaborar una grafica que muestra tanto la curva de oferta del
mercado como la curva de demanda del mercado.
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CURVA DE EQUILIBRIO DEL MERCADO
O
100 & A
\ /
80 EXCEDENTE
[ , &~ \
70 B:
60} |
|
|
40 | 10
|
|
20 e e
10 I ;E\.
| h
L | | D

20 40 50 60 80 100110 120130140150

Como podemos apreciar en la figura, existe un precio 'Pg' al que tanto compradores desean
comprar como vendedores desean vender una cantidad 'Qg'. El punto (Pg,Qr) viene determinado por la
interseccion de las curvas de demanda y de oferta. En la grafica este punto de equilibrio tiene lugar
para el precio de 40 € y a una cantidad de 80.000 Kg.

Equilibrio: Situacion en la que la oferta y la demanda se igualan.
Precio de equilibrio (Pg): Precio que equilibra la oferta y la demanda.
Cantidad de equilibrio (Qg): Cantidad ofrecida y demandada cuando el precio se ha ajustado

para equilibrar la oferta y la demanda.

H ;Como se alcanza el equilibrio?:

Acabamos de ver como el punto de equilibrio la cantidad comprada es exactamente igual a la
vendida a un determinado precio, llamado precio de equilibrio. Por tanto, el precio de equilibrio es
aquel para el que coinciden los planes de los demandantes o consumidores y de los oferentes o
productores.

Al precio de equilibrio, la cantidad del bien que los compradores quieren y pueden comprar es
exactamente igual a la cantidad que los vendedores quieren y pueden vender. A este precio todos los
agentes del mercado estan satisfechos: los compradores han comprado todo lo que querian comprar y
los vendedores han vendido todo lo que querian vender, es decir, “vacia el mercado”.

En equilibrio se mantiene mientras no cambie ninguna de las circunstancias que afectan o bien
a la demanda o bien a la oferta.
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B Posiciones de no equilibrio y la tendencia hacia el equilibrio:

Rara vez un mercado se encuentra en equilibrio. En la realidad, los mercados no son perfectos
ya que aparecen muchas distorsiones que hacen que los compradores y vendedores no posean la misma
informacion (ni en tipo ni en calidad). También aparecen costes de viaje o traslado y otro tipo de
imperfecciones que hacen que tanto la demanda como oferta no sean completamente flexibles. En
ocasiones, la oferta o la demanda puede tardar afos en responder a un estimulo.

Algunos mercados se acercan al concepto de 'mercado perfecto’. Como ejemplo caracteristico
podriamos citar al mercado de valores (es posible la informacion en tiempo real, los participantes
pueden tomar decisiones en segundos, es posible operar desde cualquier punto del planeta y la
transparencia es una de sus maximas). Otros mercado son claramente imperfectos (mercado de autos
de segunda mano, donde la informacién que posee el vendedor es muy diferente de la del vendedor).

En los mercados 'casi perfectos' podriamos ver algo parecido a un equilibrio si fuésemos
capaces de detener el tiempo. Es més, lo que en realidad observamos es una secuencia infinita de
equilibrios.

Por contra, en los mercados imperfectos es muy habitual observar desequilibrios continuos que
evolucionan hacia procesos de ajuste que vuelven a generar nuevos desequilibrios, asi sucesivamente.
Por lo que parece que estos mercados nunca conseguiran un equilibrio estable.

Es decir, los mercados suelen tender a esta situacion de equilibrio. Si el precio de la naranjas es
de 70 €, la cantidad ofertada seria de 120.000 kilos, mientras que la cantidad demandada no pasaria de
las 50.000 unidades. Tenemos por tanto un exceso de oferta o excedentes de 70.000 kilos. Cuando
hay exceso de oferta en el mercado de naranjas los vendedores observan que sus estanterias estan cada
vez mas llenas de naranjas que les gustaria vender pero no pueden. Los vendedores responden al
exceso de oferta bajando los precios. Estos continfian bajando hasta que el mercado alcanza el
equilibrio.

Si en cambio el precio esta en 20 € serian los consumidores los que demandarian una gran
cantidad de kilos (110.000 kg), mientras los productores ofrecerian tan sélo 50.000 kg. Tenemos ahora
un exceso de demanda o escasez de 60.000 kg. Cuando hay un exceso de demanda en el mercado de
naranjas, los compradores tienen que hacer largas colas para poder comprar los pocos kilos de
naranjas que hay. Cuando hay demasiados compradores a la caza de demasiados pocos bienes, los
vendedores pueden responder al exceso de demanda subiendo sus precios sin perder ventas.
Cuando suben los precios, el mercado se traslada de nuevo al equilibrio.

Este funcionamiento es lo que se conoce como ley de la oferta y la demanda.

I > Ley de la oferta y la demanda: el precio se ajusta para equilibrar oferta y demanda.

En el siguiente grafico, observamos a la izquierda un exceso de demanda y a la derecha, un
exceso de oferta:

O ferta
P P
Exc. Oferta
Po -

O ferta

i H
Exc. Demand
HE H

\Derﬂanda

©d Qs s Qd| Q

Demanda

En el grafico de la izquierda, existe un exceso de oferta para el precio 'p0' (comprueba como a
ese precio, la cantidad demandada es inferior a la cantidad ofertada). En grafico de la derecha, existe
un exceso de demanda para el precio 'pl' (comprueba como la cantidad demandada es superior a la
ofertada)
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B Ley de la oferta y la demanda:_

Las actividades de los numerosos compradores y vendedores llevan al precio de mercado hacia
el precio de equilibrio. Una vez que el mercado alcanza el equilibrio, todos los compradores estan
satisfechos y no existen presiones al alza o a la baja sobre el precio. El tiempo que tardan los
mercados en alcanzar el equilibrio varia de unos a otros, dependiendo del ritmo al que se ajusten los
precios. Sin embargo, en la mayoria de los libres mercados los excedentes y las escaseces solo son
temporales porque los precios acaban trasladandose a sus niveles de equilibrio. Este fenomeno es la ley
de la oferta y la demanda, que establece que el precio de un bien se ajusta para equilibrar su

oferta y su demanda.

B Calculo del equilibrio de forma analitica:_
Para calcular de manera analitica el equilibrio de un mercado deberemos igualar las ecuaciones

de las curvas de demanda y de oferta y despejar las variables precio y

cantidad.

Ejercicios: Calcula el equilibrio del mercado en los siguientes casos (A, B y C). Dibuja,

ademas, la grafica.

Problema Mercado A Mercado B Mercado C
Demanda Q=25-2p Q=150-6p Q=300-5p
Oferta Q=10+p Q=30+6p Q=150+ 70p
Mercado A:

25—-2p=10+p — 25—-10=p+2p — 15=3p — p=13—5=5u.rn.

Q=25-2p —

(25-Q)
2

Mercado B:

25—-Q)

_|

Q=10+p — p=Q-10;

45

=Q—-10 —» 25-Q=2Q—-20 — 254+20=2Q+Q — Q=?=15u.f.

120

150—-6p=30+6p — 150-30=6p+6p — 120=12p — p=——=10u.m.

Q=150—-6p —

(150-Q) _(Q—-30)

6 6

Mercado C:

150—
,_(150-0)

Q=30+6p — p=

12
(Q—30)

b

180

150-Q=Q—-30 — 150+30=Q+Q — Q=—=90u.f.

2

300-5p=150+70p — 300-150=70p+5p — 150=75p — p:1—:2u.rn.

Q=300-5p — p=

(300—-Q) _(Q—150)
5 70

— 21000—750=5Q+70Q — Q=-2222=270u.f.

5

(300-Q)

Q=150+70p — p=

75

(Q—150)

b

— 70(300—Q)=5(Q—150) — 21000—70Q=5Q+ 750 —
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> Un caso especial: el mercado de bienes agricolas:

Hasta ahora no hemos tenido en cuenta el tiempo. Para el caso de bienes agricolas, el tiempo es
importante, pues normalmente el agricultor ha de decidir qué cantidad sembrara (que recogera una
temporada mas adelante) teniendo en cuenta los precios de la temporada que acaba de terminar.

En este caso, la oferta estd desfasada un periodo mientras que no ocurre asi para la demanda.

Una posible consecuencia de este comportamiento es que puede producirse un proceso de
ajuste que nos lleve al equilibrio a lo largo del tiempo. La siguiente grafica muestra todo el proceso:

Oferta

P1

Demanda

Cantidad Q
inicial |

Supongamos que, inicialmente, existe una cantidad inicial dada en un mercado agricola. Ese
afo, debido a la escasez, el precio que satisfacerd la demanda sera alto (punto 0).

Como esta temporada el precio ha sido muy alto, el agricultor planificard una cosecha
abundante.

Llegado el tiempo de la cosecha, ahora habrd demasiada cantidad en el mercado y los precios
caeran (punto 1). La temporada termina con los precios muy bajos.

Debido a esos precios, el agricultor planifica ahora una produccién menor.

Llegado el tiempo de cosecha, existira escasez en el mercado y los precios volverdn a elevarse
(punto 2)

Hemos supuesto un proceso de ajuste convergente (terminara en equilibrio) .

Si bien este esquema parece valido, en la realidad existen multitud de perturbaciones que hacen
que el equilibrio esté continuamente desplazandose, haciendo que este proceso se prolongue
indefinidamente.
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B Cambios en el equilibrio:
Cuando varian los factores que afectan a la oferta o a la demanda, éstas se desplazan y se
modifica el equilibrio.

Para evitar cometer errores, debemos seguir tres pasos en el analisis:
1) (El factor analizado afecta a la curva de demanda o a la de oferta?
2) (En qué sentido se desplaza la curva?
3) (Coémo ha variado el equilibrio?

Veamos algunos ejemplos:

Supongamos, que el mercado de bicicletas se encuentra en equilibrio, con ventas anuales de Q1
unidades a un precio medio de P1 euros.

Tras la victoria de un ciclista nacional en el Tour, este deporte se hace muy popular en el pais.
.Como afectara esto al mercado de bicicletas?

1) La victoria de un ciclista nacional en el Tour afectara a la demanda, ya que aumentaran las
preferencias sobre la compra de bicicletas.
AG— AD(D2) —> AQEy APE
2) La demanda aumenta, el desplazamiento serd hacia la derecha alejandose del origen (aumento
de la cantidad demandada para cada nivel de precios)

3) Si la demanda se desplaza hacia la derecha, nuevo equilibrio (E2) a un precio mas alto (P2) y
cantidad mayor (Q2).

Este proceso, realmente se produce en dos fases:
1.- Desplazamiento de la curva de demanda como con
secuencia del aumento de las preferencias de los demandantes
en las bicicletas.

Pasode E1 aE2, Qd=Qla Qd=QI2 y Qo=0Ql

2. - En E2, existe un exceso de demanda, por lo que los
precios aumentan hasta alcanzar el equilibrio (E2). Es un
movimiento a lo largo de la curva de demanda.

Pasode E12aE2, Qd=Q12 a Qd=Q2=Qo

P2l
P1/

=

= variacion en los costes de produccion:
Supongamos que el mercado de bicicletas, partiendo del equilibrio inicial de ventas anuales de

QI unidades a un precio medio de P1 euros, los técnicos especializados en el montaje de bicicletas
logran un aumento salarial considerable.

.Como afectara esto al mercado de bicicletas?

1) La subida de los salarios aumenta los costes de produccion para las empresas, por tanto afecta
a la oferta de bicicletas.

A Costes > YO (02) - E2 - VQEy APE

2) Al aumentar los costes de produccion, para el mismo nivel de precios se ofrecerd una cantidad
menor: el desplazamiento sera hacia la izquierda acercandose al origen.

3) Como consecuencia de este desplazamiento aumentard el precio y la cantidad intercambiada
sera menor.
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Otros ejemplos:

Vamos a analizar la incidencia sobre el precio y la cantidad de equilibrio de un desplazamiento
de la curva de oferta en dos mercados distintos, el del trigo y el de la cebada.

Supongamos que disminuye el precio del capital (intereses que se pagan por los préstamos), lo
que implicaria que se reduzcan los costes de produccion del trigo y de la cebada.

La incidencia de una reduccion del precio del capital se representa mediante un desplazamiento
hacia la derecha de la curva de oferta de Oy a Oj en los gréficos siguientes. Como los determinantes
de la demanda no han variado y las cantidades demandadas a todos los precios no resultan afectadas
por la reduccion de los costes de produccion, las curvas de demanda no se desplazan.

Mercadao del trigo

Mercado de cebada

Oy [eh)

I I I L L L1 | 10—+

20 40 60 80 100 110 120 130 140 150 160

; ! | Ly L L !

Il
20 40 60 80 100 110 120 130 140 150 160 x
-
Desplazamiento de la curva de oferta y sus efectos sobre el precio y la cantidad de
equilibrio

Como podemos comprobar, el factor clave de la mayor o menor sensibilidad de los precios y la
cantidad de equilibrio ante un desplazamiento de la curva de oferta descansa en la inclinacion que
tenga la curva de demanda. Precisamente la sensibilidad de la cantidad demandada ante una variacion

del precio se mide en economia mediante el concepto de elasticidad ( € ).
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¥+ ELASTICIDAD:

Hemos visto a lo largo de este tema que la cantidad demandada de un bien aumenta si su precio
baja o disminuye si su precio aumenta. Si esto es asi, /por qué la gente no deja de fumar cuando sube
el precio del tabaco afio tras afio? ;por qué la gente no deja de conducir cuando sube el precio de la
gasolina dia tras dia?

La respuesta a estas preguntas estad en el concepto de elasticidad.

e La elasticidad mide la sensibilidad ante un cambio.
e La clasticidad de la demanda es la sensibilidad de la cantidad demandada a una variacion del
precio.

B La utilidad de la elasticidad:

Si el productor sube el precio de venta, ;ingresa mas?

El ingreso total del productor estd en funcion del precio de bien y la cantidad demandada (y
vendida): IT=P* Q

Podemos pensar que si subimos el precio, el ingreso aumenta: AP — AP*Q — AIT

Pero, la ley de la demanda establece que al subir el precio disminuye su cantidad demandada:
AP - VQ — VIT

El efecto sobre el ingreso total sera, en principio, incierto, por lo que tenemos que determinar
cudl de estos dos efectos es mas poderoso. (IT? = AP* VQ

Para aclarar este resultado final, se utiliza la elasticidad de la demanda.

La elasticidad de la demanda, mide las reacciones de la cantidad demandada de un bien ante
variaciones en su precio, es decir, si les es facil a los consumidores “escapar o no” del producto
cuando el productor sube su precio.

e Necesitamos saber como de sensible es la demanda a esta subida de precio.

e Si la demanda es muy sensible no es rentable subir los precios ya que los consumidores
“escapan” del producto.

e Si es insensible al precio y los consumidores no pueden escapar del producto, los productores
ganan con la subida.

B Elasticidad precio de l1a demanda:

La elasticidad-precio de la demanda (€) mide el grado en que la cantidad demandada, es decir,

los consumidores responden a las variaciones del precio del mercado, manteniendo constantes todos
los demas factores que afectan a la cantidad demandada.

Para calcular la elasticidad-precio de la demanda (€) se utiliza la siguiente expresion:
Elasticidad de la demanda(e):

( (Ql _QO) .10())
E:(Variacién porcentual de la cantidad demandada) | Q, ]
Variacion porcentual del precio ((Pl—Po) 100)
PO

Al ser de distinta naturaleza (unidades fisicas y unidades monetarias), las variaciones se miden
en términos porcentuales.

La elasticidad-precio mide la sensibilidad de la cantidad demandada ante alteraciones en el
precio, por ello siempre tiene signo negativo
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Si el cociente es (>1) la elasticidad es elastica; si es (<1) la elasticidad es inelastica; si es
(=1) la elasticidad es unitaria; si es (=0) es completamente rigida; si es (=[) es perfectamente
elastica.

Dado que el precio y la cantidad demandada siempre varian en sentido contrario, la elasticidad
de la demanda (&) siempre es negativa. Sin embargo, normalmente (€) se expresa en términos

absolutos, esto es, sin signo negativo. Es como si multiplicaramos el resultado de aplicar la formula
por (-1) para ponerlo en positivo.

¢ =1 — demanda constante — =1IT
¢ <1 — demanda inelastica — > IT
¢ > 1 — demanda elastica — <IT

Graficos de las distintas situaciones, en que se puede dar la elasticidad de la demanda:

e [Elasticidad elastica (€ > 1):

( 180 —100) ,
(g 100} I

[ 3-5]
100}
5

—
= £

i -
0 100 180 Q

La demanda sera elastica cuando una reduccion porcentual del precio genere un aumento
porcentual mayor de la cantidad (¢ > 1). Diremos que el producto es muy sensible a la variaciones en
el precio.

ITy) =Po*Qp =5 x100 =500 u.m. IT,=P;*Q; =3 x180 =540 u.m., osea que IT, <IT,

e FElasticidad elastica (€ < 1):

A110—100) . .
(—50 100 o
4-=5) . . !
| 3 <1000
5 -
0 100 110 Q

La demanda sera ineléstica cuando una reduccion porcentual del precio suponga un aumento
porcentual menor de la cantidad (e < 1). Diremos que el producto es poco sensible a la variaciones en
el precio.

IT) = Py*Qy =5 x100 =500 u.m. IT;=P,*Q, =4 x110 =440 u.m., osea que IT, > IT,
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e Elasticidad unitaria (¢ = 1):

0 15 20 Q

La demanda sera unitaria cuando sean iguales la reduccion porcentual del precio y el aumento
de la cantidad (€ = 1).

e Elasticidad completamente inelastica o rigida (€=0):
A D
P

) D Q

La curva de demanda sera perfectamente ineléastica o rigida cuando una reduccion porcentual
del precio no suponga ninguna variacion en la cantidad (g =0).

e FElasticidad completamente elastica o rigida (€=00):

F'y
P

i
o Q

La curva de demanda sera perfectamente elastica o rigida cuando la pendiente de la curva sea
infinita (¢ =00).
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> Ejemplo prictico de elasticidad:
El petroleo es la sangre de nuestro sistema econdémico, por lo que su demanda es evidentemente

inelastica.
Son frecuentes las noticias acerca de como los paises productores y exportadores de petroleo (OPEP)
se ponen de acuerdo para reducir su produccidn y sacar menos barriles al mercado.

Precio (£)

e La demanda de petréleo a corto plazo: 1 e
La grafica de la derecha representa esta R
situacion. Al reducir voluntariamente la cantidad i Oferta 1
ofrecida en el mercado, el equilibrio se desplaza, A
teniendo como consecuencias un aumento del precio * _/
y una reduccion de la cantidad vendida. woeen | T
Al ser la curva de demanda inelastica, el j_ N
aumento del precio compensa con creces esta ] .
disminucion de las ventas, por lo que el ingreso de los o /) e
productores aumenta. TSRS TR N T
i:"_'_;,:'l
7 Cantidad
sl Oferta 2 e La demanda de petroleo a largo plazo:
n Oferta 1 Pero a largo plazo la situaciéon cambia, los

60

consumidores pueden aumentar su capacidad de
ahorro (compran coches mas pequefos, sustituyen
la calefaccion de gas por la de combustibles
solidos...) .

50
an
30

32 20

”“’“II.-- ) Con la subida del precio del petroleo se

hacen rentables extracciones que antes no lo eran,

e Contdad por lo que aparecen nuevos productores no
“ i alineados en la OPEP que ofrecen su producto en el
VCantidad mercado.

Las curvas de demanda y oferta se vuelven mas elésticas, y la anterior decision de reducir la
produccion se encuentra ahora con una pequeia subida de precios que no compensa la caida de las
ventas, por lo que el ingreso total de los productores disminuye.

Mas ejemplos:
Consideremos la demanda de raquetas de tenis. Al precio de 100 euros se demandan 10.000

raquetas. Si el precio sube a 120 euros la cantidad demandada baja a 9.000 unidades.

La variacion porcentual del precio ha sido del 20 %, mientras que la variacion porcentual de la
cantidad demandada ha sido del -10 % (aprox.). Por tanto, la elasticidad de la demanda de raquetas de
tenis es del 0,5 (-10% / 20%; aunque el resultado sea negativo la elasticidad se suele expresar con
signo positivo). Esto quiere decir que ante una variacion del precio la cantidad demandada varia la
mitad en términos porcentuales.

((9000—10000).10())
8_(Var1’acio’n porcentual de la cantidad demandada) _ 10000 —_05
B Variacién porcentual del precio ~ (120-100) -
(2220 100)
100
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La demanda de un bien es elastica si la cantidad demandada responde significativamente a una
variacion del precio, e ineléstica si la cantidad demandada responde muy levemente a una variacion del
precio.

Veamos otro ejemplo:

Sea un mercado con una curva de demanda: q = 150 - 5p

Si inicialmente el precio es de 2 euros, se demandaran 140 unidades (150 - 10)

Si ahora el precio sube a 4 euros, pasaran a demandarse menos unidades, concretamente 130
(150 - 20)

(Cual ha sido la variacion porcentual en la cantidad?

Variacion porcentual de la cantidad demandada =(132+0140)-100:—7,14 .
(Cual ha sido la variacion porcentual en el precio?
4-2
Variacion porcentual del precio= ( 5 )-1002 100 .

Vemos cémo cuando los precios aumentan un 100 %, la cantidad demandada disminuye un
7,14 %. Estamos, sin duda, ante un bien de demanda inelastica puesto que la cantidad demandada es
poco sensible a las variaciones en los precios. Esto ocurre con bienes como el tabaco o la energia.

El resultado de la férmula seria:

((130—140).100)
(Variacién porcentual de la cantidad demandada) 140
€= — - = =-—0,071428571.
Variacién porcentual del precio (4—2)
( 5 -100)

El signo "menos" nos indica simplemente que precios y cantidad se mueven en direcciones
opuestas (si suben los precios, la demanda cae y si bajan los precios, la demanda sube)
Asi que para saber si la curva de demanda es elastica, observaremos el valor absoluto del resultado de
la formula y: Si es menor que la unidad: curva de demanda inelastica ; y si es mayor que la unidad:
curva de demanda eléstica. En este caso menor que uno por tanto inélastica.

Recordemos:

Segun el valor de la elasticidad se puede hablar de:
Demanda perfectamente elastica (elasticidad = infinito)
Demanda elastica (elasticidad > 1)
Demanda con elasticidad unitaria (elasticidad = 1)
Demanda inelastica (elasticidad < 1)
Demanda perfectamente inelastica o rigida (elasticidad = 0)

Precio
Demanda ineldstica .
La elasticidad de la demanda no suele ser la

P Dermands elasticidad unitaris misma a lo largo de toda la curva, sino que al
I H . .

: igual que la pendiente de la curva, la
e R ; Demanda elistica elasticidad-precio también va variando.

- - Cantidad

2, 2z
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B Factores que determinan que una demanda sea elastica o inelastica:

a) Bien necesario versus bien de lujo. Los bienes necesarios suelen tener una demanda
inelastica. Su demanda oscila poco ante variaciones de precio (la gente va a seguir comprando ese
bien porque tienen necesidad del mismo).

Por ejemplo, el pan es un bien necesario y presenta una demanda muy ineléstica. Aunque suba su
precio (dentro de ciertos limites) la gran mayoria de familias seguird comprando la misma
cantidad de pan.

Por el contrario, la demanda de bienes de lujo suele ser muy elastica. Al no ser bienes
necesarios el consumidor puede prescindir de ellos en un momento determinado. Esto determina
que su demanda reaccione con intensidad ante variaciones del precio.

Por ejemplo, los cruceros de placer. Si su precio sube considerablemente muchas personas
renunciardn al mismo y buscaran un tipo de vacaciones alternativas. En cambio si su precio baja la
demanda se disparara.

b) Existencia o no de bienes sustitutivos cercanos. Si existen bienes sustitutivos cercanos la
demanda tendera a ser mas elastica ya que ante una subida de precio muchos consumidores
compraran el bien sustituto.

Por ejemplo, el aceite de oliva tiene un sustitutivo cercano que es el aceite de girasol. Si el precio
del aceite de oliva sube considerablemente muchos consumidores compraran aceite de girasol.

Cuando no existen bienes sustitutivos cercanos la demanda suele ser mas inelastica.

Por ejemplo, la leche no tiene un sustitutivo cercano, presentando una demanda inelastica. Aunque
suba su precio la gente no tendra mas remedio que seguir comprando leche.

c) Horizonte temporal: los bienes suelen tener una demanda mas elastica cuando se analiza un
horizonte temporal mayor.

Por ejemplo, si sube el precio de la gasolina (dentro de ciertos limites) el consumidor tendra que
seguir llenando el tanque de su vehiculo por lo que la cantidad demandada no sufrird en el corto
plazo una gran variacion.

A largo plazo la situacién cambia, ya que muchos consumidores a la hora de renovar su coche
elegirdn uno con motor diesel, lo que hara caer la demanda de gasolina.

H Elasticidad de la demanda v el ingreso total:

Conociendo la elasticidad de la demanda de un bien podemos saber en qué sentido variara el
ingreso cuando lo hace el precio.

e La demanda serd elastica cuando una reduccion porcentual del precio genere un aumento
porcentual mayor de la cantidad (€ > 1)

Cuando la demanda es elastica una reduccién del precio incrementard el ingreso total y un
aumento lo reducira.

e La demanda serd inelastica cuando una reduccion porcentual del precio suponga un aumento
porcentual menor de la cantidad (€ < 1)

Cuando la demanda es inelastica una reduccién del precio disminuird el ingreso total y un
aumento lo incrementara.

Dado el precio cualquiera, el ingreso total se puede representar mediante el rectangulo bajo la
curva de demanda. La altura del rectangulo es el precio, y la base la cantidad demandada. Puesto que el
ingreso total es igual a la cantidad vendida por el precio, el area del rectangulo es la representacion del
ingreso total.
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B Elasticidad cruzada:

Cuando queremos conocer las consecuencias sobre la demanda de un bien, de los cambios
de los precios de otros bienes, utilizamos lo que se llama la elasticidad cruzada. Su formula es
parecida a la de la elasticidad precio de la demanda. La diferencia esta en que se divide la variacion
porcentual de la demanda de un bien entre la variacion porcentual del precio de otro bien.

Elasticidad cruzada(_):

( (le_QOX) 100)
_(Vvariacién porcentual de la cantidad demandada del bien X) - Qox ]
B Variacién porcentual del precio del bien Y B ((Ply—Poy) 100)
P,,

Surge tres situaciones diferentes:
e Bienes complementarios: elasticidad negativo.
e Bienes sustitutivos: elasticidad positiva.
e Bienes independientes: elasticidad unitaria.

B Elasticidad renta de la demanda:_
También es util el calculo de otras elasticidades. Podemos diferenciar entre los bienes normales
e inferiores utilizando la elasticidad renta, que mide como varia la cantidad demandada al variar la
renta disponible del consumidor.. Por tanto, eEn este apartado, vamos a considerar como varia la
demanda de un bien o servicio, no ya cuando cambia el precio, sino cuando lo que varia es la renta del
individuo.

La elasticidad-renta de la demanda mide la magnitud de la variacién de la cantidad
demandada ante una variacion en la renta del consumidor.

> Los bienes:

e Normales: tienen elasticidad renta positiva (un aumento de la renta conlleva un aumento de la
demanda del bien).

e Inferiores: tienen elasticidad renta negativa (un aumento de la renta origina una disminucion de
la demanda del bien).

Ejemplos: Un bien inferior puede ser un producto alimenticio de baja calidad: cuando aumenta la
renta el consumidor en lugar de adquirir mas cantidad de ese bien lo sustituye por otro de mayor
calidad.

e Los bienes necesarios suelen tener una baja elasticidad-renta. El consumidor tiende a adquirir
la cantidad que necesita con independencia de que su renta suba o baje.

e Los bienes de lujo suelen tener una elevada elasticidad-renta: su demanda varia notablemente
ante variaciones en la renta del consumidor.

> (Qué expresion tiene la elasticidad-renta?
La formula es:
Elasticidad renta(e,):

( (QI_QO) '100)
E_(Variacio’n porcentual de la cantidad demandada delbien)_[ Qo ]
B Variacion porcentual de la renta del individuo b (Y,-Y,)
(T&oo)
0

Cuando el valor de esta formula sea negativo ( € < 0 ), querra decir que los cambios en las
cantidades consumidas se mueven al contrario que los cambios en la renta. En otra palabras, si sube la
renta, bajara el consumo del bien y si baja la renta, aumentara el consumo del bien. Estaremos, por
tanto, ante un bien inferior.
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Por contra, si el valor es positivo, querra decir que los cambios en las cantidades consumidas se
mueven en la misma direccion que los cambios en la renta. En otras palabras, si sube la renta, sube el
consumo del bien y si baja la renta, disminuye el consumo del bien. Estaremos, por tanto, ante un bien
normal.

e Sila elasticidad de ingreso es mayor que 1 ( € > 1), el bien es normal (elastico al ingreso)
e Sila elasticidad esta entre cero y uno (0 > & < 1), => bien normal (inelastico al ingreso)

B Elasticidad precio de la oferta:

La elasticidad precio de la oferta es la variacién porcentual que experimenta la cantidad
ofrecida de un bien ante las variaciones porcentuales de su precio, permaneciendo los demas factores
constantes.

> Calculo de la elasticidad de la oferta:
Elasticidad precio de la oferta(e,):

E_(Variacién porcentual de la cantidad ofrecida del bien) | Qo ]
B Variacién porcentual del precio ' (P,—P,)
(T&OO)
0

Para el caso de la oferta, el analisis es idéntico. La tnica diferencia es que no obtendremos el
signo "menos" en el resultado de la elasticidad. Esto es porque ahora el precio y las cantidades se
mueven siempre en la misma direccion (a mayores precios, los vendedores estaran dispuestos a ofrecer
mayores cantidades de producto si todo lo demds permanece constante).

Ejemplo:

Consideremos que el mercado de ordenadores se encuentra en equilibrio, con una oferta anual
de 200.000 unidades a un precio medio de 1.000 euros. La fuerte demanda hace subir el precio un 10
por ciento, lo que provoca que la oferta aumente hasta los 250.000 ordenadores (variacién porcentual
del 25%). Por lo tanto, la elasticidad de la oferta es del 2,5 (= 25% / 10% ). Esto implica que una
variacion del precio origina una variacion de la cantidad ofertada 2,5 veces superior.

Recordemos:

Segun su elasticidad, la oferta de un mercado se puede clasificar en:
Oferta perfectamente elastica (elasticidad = infinito)
Oferta elastica (elasticidad > 1)
Oferta con elasticidad unitaria (elasticidad = 1)
Oferta inelastica (elasticidad < 1)
Oferta perfectamente inelastica (elasticidad <0

La oferta es elastica cuando la cantidad ofertada es muy sensible a una variacion de
precio y es inelastica cuando apenas fluctua.

Otro ejemplo:

Un ejemplo de oferta elastica es el de las casas rurales. Si sube el precio del alojamiento
muchos propietarios decidirdn acondicionar sus segundas viviendas como casas rurales, mientras que
cuando baja el precio algunas casas rurales dejan de ofertarse.

En cambio, un ejemplo de oferta ineléstica es la del petréleo ya que los pozos estdn a pleno
rendimiento y es muy dificil a corto plazo aumentar su produccion por mucho que se eleve el precio.
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Precio

Oferta ineldstica

Al igual que vimos con la demanda, la
elasticidad de la oferta suele variar a lo
largo de su curva.

3 — Oferta elasticidad .
b unitaria :
Ofarta elistica

Cantidad

Q: @2

La elasticidad suele ser mayor en la zona baja de la curva, cuando la cantidad ofrecida es
pequena (existe capacidad productiva ociosa que se puede utilizar si fuera necesario) y menor en la
zona alta de la curva (la capacidad productiva estd utilizada al maximo por lo que es muy dificil a
corto plazo aumentar la oferta).

La elasticidad de la oferta va a depender en gran medida del horizonte temporal que se
analice:

e A corto plazo la oferta de un bien puede ser muy rigida, con muy poco margen para varias (la
capacidad productiva es la que existe y no se puede aumentar a corto plazo, ni tampoco es facil
cerrar).

e A largo plazo, la situacién varia y las empresas tienen posibilidad de construir nuevas
instalaciones o de cerrar y abandonar la industria.

Esto permite que la oferta pueda oscilar ante variaciones del precio. Esto determina que las
curvas de oferta suelan ser muy verticales a corto plazo, mientras que a largo plazo tienden a ser
menos inclinadas.

Por ejemplo, la oferta de apartamentos en la costa para el verano es ineldstica a corto plazo (son
los que son), pero a largo plazo la oferta si puede variar (se pueden construir nuevos apartamentos o
buscar otros usos para aquellos que no son rentables).

H Intervencion de mercados:_

No siempre los mercados funcionan libremente. Es més, podriamos decir que son muchos los
mercados intervenidos.

> ;Como se puede intervenir un mercado?
Imponiendo precios (precios minimos, precios maximos) .

Lejos de parecer extrafio, casi todos los mercados se hallan intervenidos y en todos los grados.
Desde el gran mercado mundial, donde economias como Estados Unidos, Unién Europea controlan,
protegen e intervienen su sector agricola, hasta mercados mas especificos como los bancos de agua.

La pregunta es: ;En qué condiciones podré darse el equilibrio de mercado cuando éste se halla
afectado por alguna forma de intervencion?

> Equilibrio de mercado con precios minimos:
Un precio minimo prohibe al vendedor ofrecer su producto por debajo de ese umbral. No podra
existir en el mercado mercancia a un precio inferior. Tenemos bastantes ejemplos en los mercados
agricolas.

La problematica del establecimiento de precios minimos en un mercado puede apreciarse en la
siguiente figura:
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Grafico A Grafico B

En el grafico A, no van a existir problemas, ya que el posible equilibrio del mercado se
consigue a un precio superior al precio minimo impuesto por el Gobierno. En este caso, el equilibrio
estaria garantizado independientemente del desequilibrio de partida (exceso de oferta o exceso de
demanda) .

El problema viene cuando la situacion se ajusta al grafico B, donde el precio minimo es superior
al precio de equilibrio. En este caso, el mercado SIEMPRE regira la situacion de desequilibrio.

(Qué tipo de desequilibrio? Pues un exceso de oferta permanente. En los mercados agricolas es
muy usual que aparezcan lo que llamamos excedentes, que son simple excesos de oferta.

> Equilibrio de mercado con precios maximos :
Un precio maximo prohibe al vendedor ofrecer su producto por encima de ese umbral. No
podra existir en el mercado mercancia a un precio superior.

La problematica del establecimiento de precios maximos en un mercado puede apreciarse en la
siguiente figura:

Grifico A Grafico B

P Oferta P Oferta

Precio
maximo

Precio
mMaximao

Demanda
Demanda

En el grafico A, no van a existir problemas, ya que el posible equilibrio del mercado se
consigue a un precio inferior al precio maximo impuesto por el Gobierno. En este caso, el equilibrio
estaria garantizado independientemente del desequilibrio de partida (exceso de oferta o exceso de
demanda) .

El problema viene cuando la situacion se ajusta al grafico B, donde el precio méximo es
inferior al precio de equilibrio. En este caso, el mercado SIEMPRE regira la situacion de
desequilibrio.

(Queé tipo de desequilibrio? Pues un exceso de demanda permanente.
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